
……………….

(znak sprawy)

Skierowanie nauczyciela na szkolenie branżowe

Rolniczy handel detaliczny sposobem na zwiększenie opłacalności

produkcji w gospodarstwach ekologicznych

opracowany w ramach konkursu „Utworzenie i wsparcie funkcjonowania 120 Branżowych

Centrów Umiejętności (BCU), realizujących koncepcję Centrów Doskonałości Zawodowej

(CoVEs)” numer przedsięwzięcia KPO/22/1/BCU/W/0039

Działając na podstawie § 9.1 rozporządzenia Ministra Edukacji Narodowej z dnia 23 sierpnia

2019 r.  w sprawie  dofinansowania doskonalenia zawodowego nauczycieli,  szczegółowych

celów szkolenia  branżowego oraz  trybu i  warunków kierowania  nauczycieli  na  szkolenia

branżowe (t.j. Dz. U z 2023 r. poz. 2628) Dyrektor ………………………………………… 

                                                                                                                            (nazwa szkoły)

kieruje  Panią/Pana……………………………………………..…………..…..  nauczyciela

teoretycznych przedmiotów zawodowych w …………………………………………………. 

                                                                                                                    (nazwa szkoły)

do odbycia szkolenia branżowego.

Data rozpoczęcia szkolenia: ………………….

Data zakończenia szkolenia: …………………

Nazwa i dane adresowe podmiotu realizującego szkolenie: 

Zespół Szkół Centrum Kształcenia Rolniczego  Branżowe Centrum Umiejętności w 

Dziedzinie Rolnictwo w Studzieńcu z siedzibą: Studzieniec 30,  09-200 Sierpc

Liczba godzin szkolenia branżowego: 20



Uczestnicy szkolenia mają zdobyć podstawową wiedzę związaną rolniczym handlem 

dydaktycznym (RHD): czym jest RHD, jakie są przepisy prawne warunkujące założenie i 

prowadzenie RHD, jakie produkty mogą być sprzedawane w ramach RHD. Mają też zdobyć 

umiejętności przydatne w rejestracji (poznać procedurę rejestracji podmiotów prowadzących 

rolniczy handel detaliczny). Mają też zdobyć wiedzę oraz nabyć umiejętności pozwalające na 

skuteczne komunikowanie się z otoczeniem biznesowym oraz klientami. Mają poznać oraz nauczyć

się stosować optymalne strategie marketingowe, jak również style i techniki negocjowania 

przydatne w prowadzeniu tego typu działalności gospodarczej. Osiągną te cele uczestnicząc w 

wykładach, jak również biorąc udział w moderowanych dyskusjach, pracach grupowych i grach 

dydaktycznych przygotowanych i przeprowadzonych przez prowadzącego szkolenie. W trakcie 

szkolenia będzie też możliwość indywidualnych konsultacji z prowadzącym szkolenie, w 

zależności od potrzeb sygnalizowanych przez uczestników szkolenia.

     …………………………….. ..............................................................
                    Miejscowość. data pieczęć i podpis Dyrektora


